CHEFS'CULINAR

EIN UNTERNEHMEN VON CITTI-JOMO- -RINGEL

Beispiele von Preisdifferenzierungen in der Hotellerie

Differenzierungsstrategien

Merkmale

Nutzungsmadglichkeiten

Zimmerkategorien, Lage der

ra“f“"‘?he . Zimmer, Ausstattung  der| | aktiver Kategorienverkauf
Preisdifferenzierung .

Zimmer

nach  Wochentage, nach| |Ausschépfung von Boom-
zeitliche Preisdifferenzierung | | Saisonzeiten, nach  Ver-| | zeiten und Kompensation von

anstaltungen am Standort

Nachfrage-Lags

mengenmaliige Gruppenrabatte, Kontingent- | | ErschlieRung zusétzlicher
Preisdifferenzierung rabatte, Rabattsysteme Nachfrage
sielarupoenbedinate Stammgastrabatte, ~ Firmen-
gruppenbeding rabatte, Veranstaltungs- | | Gastebindung
Preisdifferenzierung
rabatte
Konzepttragerverkauf,
angebotsbedingte Pauschalarrangements, Generierung  von  Zusatz-
Preisdifferenzierung Komplementarvermarktung umsatzen, konzentrierte Ziel-

gruppenansprache




